Allianz ()

O co pytamy przed zawarciem
iIndywidualnego ubezpieczenia
na zycie z elementem
Inwestycyjnym

Informacja dotyczqca badania potrzeb

Zgodnie z przepisami prawa, przed zawarciem umowy ubezpieczenia, mamy
obowiqzek uzyska¢ w formie ankiety informacje dotyczgce Twoich potrzeb,
wiedzy i doswiadczenia w zakresie ubezpieczen na zycie i inwestycji oraz
Twojej sytuacji finansowej. Przekazanie tych informacji jest dobrowolne.
Pozwoli nam to oceni¢, ktére z ubezpieczeh z ubezpieczeniowymi
funduszami kapitatowymi jest odpowiednie do Twoich potrzeb.

Ankiete przeprowadzamy w formie elektroniczne;j.

I. WSKAZANE POTRZEBY UBEZPIECZENIOWE

Jakiego ubezpieczenia potrzebujesz?

Jestem zainteresowany ubezpieczeniem na zycie z elementem inwe-
stycyjnym, tj. gromadzeniem Srodkdéw w ubezpieczeniowych fun-
duszach kapitatowych (UFK). W ubezpieczeniu tego typu wptacasz
sktadke, a jesli zajdzie okreslone w ogdlnych warunkach zdarzenie
to ubezpieczyciel wyptaci przewidziane w umowie Swiadczenie.
Czes¢ sktadki jest przeznaczana na gromadzenie srodkéw w UFK.

Chce gromadzié¢ $rodki na przysztosc:

e w ubezpieczeniowych funduszach kapitatowych,

* przez co najmniej 10 lat,

e wramach ubezpieczenia inwestycyjnego ze sktadkg jednora-
zowq (od 15 tys. zt).

Poszukuje rowniez mozliwosci:

¢ dokonywania wptat dodatkowych na umowe ubezpieczenia (od
1tys. zt),

e ubezpieczenia na zycie na kwote 2000 zt.

Chce gromadzié¢ $rodki na przysztosc:

e w ubezpieczeniowych funduszach kapitatowych i jednoczesénie
korzystac¢ z ulg podatkowych,

e wramach umowy emerytalnej przez co najmniej 5 lat w formie
ubezpieczenia na zycie.

Chce ubezpieczy¢ zycie:

¢ moje oraz bliskich, na kwote 30 tys. zt lub wyzszg,

* na co najmniej 10 lat (umowa zawierana jest na cate zycie),

¢ zmozliwoscig gromadzenia srodkdw w ubezpieczeniowych
funduszach kapitatowych.

Poszukuje rowniez:

¢ mozliwosci samodzielnego wyboru dodatkowej ochrony (umowy
zawierane na rok z mozliwosciq przedtuzenia) oraz jej zmiany w
czasie trwania umowy,

¢ indywidualnego dopasowania sum ubezpieczenia w zdrowot-
nych i wypadkowych umowach dodatkowych do potrzeb moich i
moich bliskich.

O jakich potrzebach chciat(a)bys jeszcze porozmawiaé:
¢ pienigdzach dla bliskich w razie mojej Smierci wskutek wypadku
¢ pienigdzach w przypadku niezdolnosci do pracy
¢ pienigdzach w razie powaznego zachorowania
« sptacie kredytow i innych zobowigzan
¢ pienigdzach dla moich bliskich, w przypadku, gdy mnie zabraknie
¢ dostepie do leczenia za granicg
¢ sptacie zobowigzan zwigzanych z dziedziczeniem (sukcesja,
zachowek, wspolnicy)
« weryfikacji mojej diagnozy przez zagranicznych specjalistow
¢ pienigdzach w razie leczenia w szpitalu
¢ pienigdzach na szybki powrdt do zdrowia po wypadku,
w zwiqzku z leczeniem i poniesionych kosztéw (leczenie
i rehabilitacja)
* dostepie do prywatnej opieki medycznej
¢ wsparciu w razie zachorowania na nowotwaor
¢ wsparciu w razie wypadku

Jakg kwote chcesz jednorazowo wptacié¢? kwota w zt
Jak dtugo ma trwa¢ umowa? liczba lat

Z jakiej ulgi chcesz skorzysta¢ w ramach umowy emerytalnej?
zwolnienie z podatku od zyskow kapitatowych na koniec
oszczedzania;

coroczna ulga podatkowa PIT;

Ile pieniedzy chcesz odtozy¢ w ramach regularnych wptat? kwota
w zt
Jak dtugo ma trwa¢ umowa? liczba lat

W jaki sposéb chcesz gromadzi¢ srodki UFK?

obowigzkowo i regularnie —w ramach umowy gtéwnej z UFK
(sktadka optacana miesiecznie);

dobrowolnie i w dowolnych terminach — w ramach umowy dodat-
kowej z UFK (sktadka optacana miesiecznie albo w dowolnych
terminach);
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Na jakqg kwote chcesz sie ubezpieczy¢?

* suma ubezpieczenia na cate zycie: kwota w zt

* suma ubezpieczenia na zycie w okresie podwyzszonej ochrony:
kwota w zt

Ile lat powinno dziatac ubezpieczenie? 10-20 lat; ponad 20 lat;

Kredyty i zabezpieczenia

Czy posiadasz kredyt na dom lub mieszkanie? tak; nie;
Czy chcesz, aby kredyt zostat zabezpieczony?

tak;

nie;

nie, kredyt jest juz zabezpieczony;

Jaka kwota pozostata do sptaty? kwota w zt
Ile wynosi miesieczna rata kredytu? kwota w zt
Ile lat pozostato do sptaty kredytu? liczba lat

Czy masz inne zobowiqgzania kredytowe? tak; nie;
Czy chcesz, aby kredyt zostat zabezpieczony?

tak;

nie;

nie, kredyt jest juz zabezpieczony;

Jaka kwota pozostata do sptaty? kwota w zt
Ile wynosi miesieczna rata kredytu? kwota w zt
Ile lat pozostato do sptaty kredytu? liczba lat

Dodatkowe zabezpieczenia

Czy posiadasz polisy na zycie? tak; nie;

Podaj sume ubezpieczenia: kwota w zt

Czy chcesz, aby podana suma ubezpieczenia pomniejszata sume
ubezpieczenia w naszej propozycji? tak; nie;

Czy posiadasz inne oszczednosci, ktére mogg by¢é wykorzystane
w razie $mierci? tak; nie;

Kwota/wartosé: kwota w zt

Czy chcesz, aby podana kwota pomniejszata sume ubezpieczenia
W naszej propozycji? tak; nie;

1l. SYTUACJA FINANSOWA UBEZPIECZAJACEGO

Zrédto dochodow?

umowa o prace;

umowa zlecenie lub inna umowa cywilnoprawna;

wtasna dziatalnos¢ gospodarcza;

emerytura lub rentg;

dochdd z inwestycji;

inne;

Czy oprécz wymienionego powyzej zrédta dochodéw w Twoim
budzecie znajdujq sie dodatkowe $rodki na finansowanie sktadki?
tak, np. spadek, darowizna, inwestycje, oszczednosci;

nie;

odmawiam odpowiedzi;

Podaj wartosé tych srodkéw: kwota w zt

Czy obecnie posiadasz instrumenty i produkty finansowe np.: akcje,
obligacje, jednostki uczestnictwa w funduszach inwestycyjnych,
certyfikatach inwestycyjnych, lokaty bankowe lub lokaty struktury-
zowane? tak; nie;

Czy Twoja sytuacja pozwala na finansowanie sktadki w dtugim
okresie? tak; nie;

Jakg kwotg miesiecznie dysponujesz po pomniejszeniu o zobo-
wigzania finansowe (np. czynsz, optaty eksploatacyjne, alimenty,
kredyt)? kwota w zt

Jakqg czes$¢ miesiecznego budzetu jeste$ w stanie przeznaczy¢ na
finansowanie sktadki ubezpieczeniowej? kwota w zt

Jakq czesc¢ sktadki chciat(-a)bys przeznaczyé na czesé ochronng
aile na czes$¢ inwestycyjng?

+ sktadka ochronna: kwota w zt

» sktadka inwestycyjna: kwota w zt

mozliwie jak najwiekszg na inwestycje i jak najmniejszq na ochrone
ubezpieczeniowq;

mozliwie jak najmniejszg na inwestycje i jok najwiekszg na ochrone
ubezpieczeniowq;

Ocena sytuacji finansowej os6b ubezpieczonych
Czy Twoja biezqgca sytuacja finansowa jest stabilna? tak; nie;

11l. ANKIETA INWESTYCYJNA

W ponizszej ankiecie zbadamy poziom akceptagji ryzyka, wiedze

i doswiadczenie Ubezpieczajgcego w zakresie inwestycji. Ma to na
celu okreslenie profilu inwestycyjnego i zaproponowanie funduszy
odpowiednich dla tego profilu.

Ocena tolerancji klienta na ryzyko (udzielone odpowiedzi stuzq
ocenie Twojej tolerancji na ryzyko inwestycyjne)

Inwestowanie wigze sie z ryzykiem. Jakg mozliwg strate zainwesto-
wanej sktadki jestes w stanie zaakceptowaé w trakcie i na koniec
inwestycji?

nie akceptuje zadnej straty;

ponizej 10%;

od 10% do 20%;

powyzej 20%;

Jak zachowasz sieg, kiedy Twoja inwestycja spadnie ponizej 10%; od
10% do 20%; powyzej 20%?

dokupie fundusze — chce skorzystac ze spadku cen;

nic nie robie — czekam na stabilizacje;

sprzedam fundusze — obawiam sie dalszego spadku cen;

Jakie ryzyko inwestycyjne akceptujesz (im wyzsze ryzyko inwesty-
cyjne, tym potencjalnie mozliwy jest wyzszy zysk, ale tez mozliwa
jest wyzsza strata zainwestowanych srodkéw)?

akceptuje niskie ryzyko straty, co oznacza¢ moze mniejsze zyski;
akceptuje umiarkowanie $rednie ryzyko straty z mozliwymi umiarko-
wanymi zyskami;

akceptuje srednie ryzyko straty, ktére moze wigzac sie ze Srednim
zyskiem;

akceptuje wysokie ryzyko straty, ktére moze wiqzac sie z wyzszym
potencjalnym zyskiem;

Jakie sq Twoje obecne oczekiwania dotyczgcej umowy ubezpiecze-
nia na zycie z elementem inwestycyjnym?

oczekuje tylko zyskow;

akceptuje, ze moge straci¢ cze$¢ wptaconych Srodkow;

Doswiadczenie w inwestowaniu

Czy w ciggu ostatnich 5 lat inwestowates(-tas) lub obecnie inwe-
stujesz w produkty inwestycyjne lub ubezpieczenia na zycie z UFK?
tak;

nie;

nie pamietam;

Jakie to byty produkty?

lokaty bankowe, obligacje skarbowe, ubezpieczenia na zycie indy-
widualne z UFK, ubezpieczenia na zycie grupowe z UFK, fundusze
inwestycyjne, akcje, inne (np. waluty, obligacje przedsiebiorstw,
produkty strukturyzowane);

nie pamietam;

Jaki byt cel nabycia tych produktéw?
zabezpieczenie srodkow dla bliskich;
dodatkowe srodki na emeryture;
$rodki na dobry start dla dzieci;
inwestowanie wolnych srodkow;

nie pamietam;

Jak oceniasz swojg wiedze i doswiadczenie na temat ubezpieczen
na zycie lub produktéw inwestycyjnych?

brak wiedzy;

niska;

umiarkowanie $rednia;

Srednia;

wysoka;

nie wiem;

Wiedza dotyczqgca inwestowania

Twoje wyksztatcenie:

podstawowe;

zawodowe;

Srednie ekonomiczne;

$rednie nieekonomiczne;

wyzsze ekonomiczne/finansowe;

wyzsze o innym profilu niz ekonomiczne/finansowe;
odmawiam odpowiedzi;

Wykonywany zawéd:

jest zwigzany z dziatalnoscig wymagajgcg wiedzy o rynku finanso-
wym i jego produktach;

nie jest zwigzany z dziatalnosciq wymagajqcg wiedzy o rynku finan-
sowym i jego produktach;



Jak ocenisz stopien znajomosci i zrozumienie podstawowych pojec
finansowych, takich jak ryzyko inwestycyjne i zalezno$¢ miedzy
ryzykiem a stopg zwrotu?

nie posiadam wiedzy w tym zakresie;

posiadam raczej umiarkowang wiedze w tym zakresie;

posiadam dobrg wiedze w tym zakresie;

Co wedtug Ciebie oznacza ryzyko inwestycyjne?
moge osiggngc tylko zysk;
moge osiggngc zysk, ale réwniez moge poniesc strate;

Jak oceniasz stopien znajomosci i zrozumienie gtéwnych cech
i ryzyk, zwigzanych z ubezpieczeniem na zycie z elementem
inwestycyjnym?

nie posiadam zadnej wiedzy;

wiem jak dziatajg ubezpieczenia na zycie z UFK;

Ryzyko inwestycyjne

Czy osiggniecie przecietnie wyzszych zyskéw z inwestycji wigze sie
na ogét z wiekszym ryzykiem? tak; nie;

Czy ubezpieczenia na zycie z UFK zawsze gwarantujg osiggniecie
zysku? tak; nie;

Czy wczedniejsze rozwigzanie umowy ubezpieczenia na zycie

z UFK moze wigza¢ sie z koniecznosciq ponoszenia optat? tak; nie;
Czy historyczne wyniki UFK stanowig gwarancje uzyskania podob-
nych wynikéw w przysztosci? tak; nie;

Czy rozumiesz, ze warto$é jednostki UFK moze zmieniac sie w cza-
sie i wptywa na wartos$é Twojej inwestycji? tak; nie;

Czy wiesz, ze ubezpieczyciel w umowie ubezpieczenia na zycie

z UFK nie gwarantuje osiggniecia okreslonych wynikéw

(za wyjqgtkiem gwarantowanej stopy zwrotu w ramach Funduszu
Gwarangcji Zysku)? tak; nie;

Czy wiesz, ze wczesniejsze zakonczenie inwestycji moze wigzac sie
z utratq czesci lub catosci kapitatu? tak; nie;

IV.ZROWNOWAZONY ROZWOJ

Jakie sq Twoje preferencje w zakresie Zréwnowazonego rozwoju
w odniesieniu do produktu z UFK?

aktualnie nie mam takich preferencji;

jestem zainteresowany(-na) kwestiami Zrobwnowazonego rozwoju
w odniesieniu do produktu z UFK;

Co w tej sytuacji jest dla Ciebie wazniejsze w odniesieniu do pro-
duktu z UFK?

wazniejsze sq moje cele inwestycyjne;

wazniejsze sg moje preferencje w zakresie zréwnowazonego roz-
woju w odniesieniu do produktu z UFK;

V. OSWIADCZENIA O WYtACZENIACH ODPOWIEDZIALNOSCI
UBEZPIECZYCIELA

Nie wszystkie sytuacje sq objete ubezpieczeniem. Przyjmuje do
wiadomosci, ze petna lista okolicznosci, w ktérych Allianz nie ponosi
odpowiedzialnosci, i w zwigzku z tym nie wyptaci Swiadczenia, jest
wskazana w ogdlnych warunkach ubezpieczenia.

Swiadczenie nie zostanie wyptacone m.in,, gdy:

+ Smierc¢ nastgpi w wyniku stanu wojennego, dziatan wojennych,

+ $mier¢ wskutek nieszczesliwego wypadku, wypadku komunika-
cyjnego, albo inne zdarzenie ubezpieczeniowe spowodowane
wypadkiem nastgpi m.in. w zwigzku ze spozyciem alkoholu, zazy-
ciem narkotykéw, wyczynowym lub zawodowym uprawianiem
niektérych sportéw oraz wykonywaniem niektérych zawoddw
lub obowigzkow, ktdre wskazujemy w ogdlnych warunkach
ubezpieczenia.

W umowach dotyczgcych zdrowia, stosujemy karencje czyli nasza
odpowiedzialnos¢ rozpoczyna sie pdzniej niz dzieh wskazany

w umowie np. przez pierwsze 90 dni ubezpieczenie obejmuje
powazne zachorowanie spowodowane wytgcznie nieszczesliwym
wypadkiem.

Nie otrzymam réwniez Swiadczenia w przypadku powaznego
zachorowania na niektdre choroby, ktdre wystgpig w ciggu 5 lat od
zawarcia umowy, jesli przed jej zawarciem zdiagnozowano nadci-
Snienie tetnicze, cukrzyce, chorobe niedokrwienng serca (chyba, ze
uzgodnimy inaczej).

Jestem swiadomy(-a), ze ochrona ubezpieczeniowa przewidziana
w umowie nie dziata we wszystkich sytuacjach.

Na podstawie odpowiedzi dotyczgcych Twoich potrzeb, wiedzy

i doswiadczenia w zakresie ubezpieczen na zycie i inwestycji oraz
Twojej sytuacji finansowej zaproponujemy Ci odpowiednie ubezpie-
czenie. Po wiecej szczegotdw skontaktuj sie z naszym Agentem.

Niniejszy materiat stanowi wtasnos¢ Towarzystwa Ubezpieczen
Allianz Zycie Polska Spétka Akcyjna z siedzibg w Warszawie.
Materiat ten nie stanowi oferty w rozumieniu kodeksu cywilnego,
WZOrca umownego, czesci umowy ubezpieczenia ani propozycji
zawarcia umowy ubezpieczenia.



